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| — Atribui¢Ges e atividades profissionais relativas a qualificagdo ou a habilitagao profissional,
que justificam o desenvolvimento das competéncias previstas nesse componente curricular.

Definir estoque de seguranca. Solicitar, inspecionar e classificar suprimentos (matéria-prima e insumos).

Definir transporte, manuseio, armazenamento e distribuicdo de matéria-prima e insumos. Propor suprimentos alternativos. Acompanhar o desempenho do
ciclo da cadeia.

Identificar as melhores condig6es comerciais. Negociar com fornecedores pregos, prazos e condigoes de pagamento. Registrar entrada e saida de
materiais e insumos.

Organizar processo de concorréncia para fornecimento de produtos e servigos. Selecionar e avaliar o desempenho de fornecedores. Solicitar cotacoes.
Identificar as melhores condigoes comerciais. Negociar com fornecedores pregos, prazos e condicées de pagamento.

Organizar processo de concorréncia para fornecimento de produtos e servigos. Selecionar e avaliar o desempenho de fornecedores. Solicitar cotacées.

Registrar entrada e saida de materiais e insumos. Definir estoque de seguranca. Solicitar, inspecionar e classificar suprimentos (matéria-prima e
insumos).

Il - Competéncias, Habilidades e Bases Tecnolégicas do Componente Curricular

Competéncias

1. Analisar os diversos tipos de fornecedores quanto as suas caracteristicas produtivas, técnicas, tecnolégicas e econémicas, no mercado nacional ou
internacional.

2. Considerar as modernas técnicas de aproximacéao, desenvolvimento e comprometimento de fornecedores de acordo com politica organizacional.
3. Reconhecer operagdes, negociagoes e processos envolvidos na gestao da cadeia de suprimentos.
4. Relacionar impactos dos fatores logisticos e seus desdobramentos para a sua cadeia de suprimentos.

Habilidades
1.1. Identificar os principais fluxos que compde o gerenciamento da cadeia de suprimentos.

1.2 Coletar informagées necessarias e atualizadas sobre as caracteristicas produtivas, técnicas, tecnolégicas e econémicas de fornecedores nacionais e
internacionais de produtos e servigos.

2.1. Utilizar os fatores que influenciam na atracdo, no desenvolvimento e na fidelizagao de fornecedores, na decisdo de compra, e conceber planos para
realizacao desses objetivos.

3.1. Executar procedimentos definidos no plano de compras em conformidade com as exigéncias legais, normas e politicas organizacionais.
4.1. Emitir pedidos de compras de acordo com as diretrizes operacionais e financeiras.
4.2. Distinguir as estratégias competitivas da cadeia de suprimentos.

4.3 Utilizar a relag@o entre o mercado, a rede de distribuicado, o processo de producao a atividade de compra como elemento que permita agregar valor ao
produto.

4.4. Listar resultados das estratégias de compras, vendas, producao e distribuicdo com a cadeia de suprimentos.
4.5. Acompanhar o desempenho do ciclo da cadeia com foco no cliente.

Bases Tecnoldgicas

1. Conceito de cadeia de suprimentos e seus autores:

1.1. impactos das vendas e dos custos no lucro da cadeia.

1.2. competicao entre cadeias de suprimento.

1.3. fluxos logisticos (informagao, materiais/produtos, financeiro).

2. Técnicas de pesquisa de mercado:

2.1. fornecedores nacionais e internacionais;

2.2. caracteristicas produtivas;

2.3. técnicas e tecnologias aplicadas ao processo produtivo de bens e servicos;

2.4. aspectos financeiros e econémicos das empresas fornecedoras;

2.5. critérios desempenho 3. Técnicas de negociacao de compras:

3.1. Prospeccao, preparagao de entrevistas e de negociagdes, desenvolvimento de negociagdao, modernas técnicas de negociagao e de fechamento de
compra, em fungao do tipo de negécio;

3.2. Aspectos praticos:

3.2.1. formas de financiamento, formas de pagamento, utilizacdo de equipamentos;

3.2.2. Servigo aos clientes: disponibilizagao dos pedidos, qualidade da entrega;

3.2.3. Métodos e técnicas de comunicagao aplicada no atendimento a fornecedores.

4. Legislagao aplicada a contrato de compras e as contratagcées em organizagdes publicas e privadas.

5. Processos de uma cadeia de suprimentos:

5.1. ciclo de pedido ao cliente;

5.2. ciclo de reabastecimento;

5.3. ciclo de fabricagao;




5.4. ciclo de suprimentos.

6. Estratégia competitiva através da cadeia de suprimentos;

6.1. alinhamento estratégico;

6.2. cadeia de suprimentos eficiente x cadeia de suprimentos responsiva;
6.3. estagios de integracao até atingir o SCM (supply chain management).
7. Fatores que influenciam no relacionamento da cadeia de suprimentos:
7.1. poder de negociagao na cadeia.

8. Estratégia da Cadeia de suprimentos:

8.1. responsividade x eficiéncia;

8.2. fatores-chaves e a estrutura de tomada de decis6es na cadeia de suprimentos.
9. Nivel de Servico:

9.1. prestacgao de servigo basico;

9.2. pedido perfeito e fatores que o afetam.

Il - Procedimento Didatico e Cronograma de Desenvolvimento

Habilidades Bases Tecnoldgicas

1.1. Identificar os principais fluxos que
compoe o gerenciamento da cadeia de
suprimentos. ;

1. Conceito de cadeia de suprimentos e seus autores: ;

4.1. Emitir pedidos de compras de

acordo com as diretrizes operacionais A T .
. N ) em organizagdes publicas e privadas. ;
e financeiras. ;

1.2 Coletar informagé6es necessarias e
atualizadas sobre as caracteristicas
produtivas, técnicas, tecnoldgicas e
econdmicas de fornecedores nacionais
e internacionais de produtos e
servigos. ; 2.1. Utilizar os fatores que
influenciam na atragao, no
desenvolvimento e na fidelizagao de
fornecedores, na decisdo de compra, e
conceber planos para realizagao
desses objetivos. ; 3.1. Executar
procedimentos definidos no plano de
compras em conformidade com as
exigéncias legais, normas e politicas
organizacionais. ; 4.1. Emitir pedidos
de compras de acordo com as
diretrizes operacionais e financeiras. ;

1.2 Coletar informagées necessarias e
atualizadas sobre as caracteristicas
produtivas, técnicas, tecnoldgicas e
econdmicas de fornecedores nacionais
e internacionais de produtos e
servigos. ; 2.1. Utilizar os fatores que
influenciam na atragao, no
desenvolvimento e na fidelizagao de
fornecedores, na decisdo de compra, e
conceber planos para realizagao
desses objetivos. ; 3.1. Executar
procedimentos definidos no plano de
compras em conformidade com as
exigéncias legais, normas e politicas
organizacionais. ; 4.1. Emitir pedidos
de compras de acordo com as
diretrizes operacionais e financeiras. ;

2. Técnicas de pesquisa de mercado: ; 2.1. fornecedores

fornecedoras; ; 2.5. critérios desempenho 3. Técnicas de
negociacao de compras: ; 3.1. Prospeccao, preparagao de
entrevistas e de negociagoes, desenvolvimento de negociagao,

de financiamento, formas de pagamento, utilizagédo de

pedidos, qualidade da entrega; ; 3.2.3. Métodos e técnicas de
comunicagao aplicada no atendimento a fornecedores. ; 4.

organizagoes publicas e privadas. ;

2. Técnicas de pesquisa de mercado: ; 2.1. fornecedores

fornecedoras; ; 2.5. critérios desempenho 3. Técnicas de
negociacao de compras: ; 3.1. Prospeccao, preparacéao de
entrevistas e de negociagoes, desenvolvimento de negociagéao,

de financiamento, formas de pagamento, utilizagdo de

pedidos, qualidade da entrega; ; 3.2.3. Métodos e técnicas de
comunicagao aplicada no atendimento a fornecedores. ; 4.

organizagoes publicas e privadas. ;

1.2 Coletar informacées necessarias e
atualizadas sobre as caracteristicas
produtivas, técnicas, tecnoldgicas e
econdmicas de fornecedores nacionais
e internacionais de produtos e
servicos. ; 2.1. Utilizar os fatores que
influenciam na atragao, no
desenvolvimento e na fidelizagao de
fornecedores, na decisdao de compra, e
conceber planos para realizagao
desses objetivos. ; 3.1. Executar
procedimentos definidos no plano de
compras em conformidade com as
exigéncias legais, normas e politicas
organizacionais. ; 4.1. Emitir pedidos
de compras de acordo com as
diretrizes operacionais e financeiras. ;

1.1. Identificar os principais fluxos que
compde o gerenciamento da cadeia de
suprimentos. ; 4.2. Distinguir as
estratégias competitivas da cadeia de
suprimentos. ;

2. Técnicas de pesquisa de mercado: ; 2.1. fornecedores

fornecedoras; ; 2.5. critérios desempenho 3. Técnicas de
negociacao de compras: ; 3.1. Prospeccao, preparagao de
entrevistas e de negociagoes, desenvolvimento de negociagao,

de financiamento, formas de pagamento, utilizagdo de

pedidos, qualidade da entrega; ; 3.2.3. Métodos e técnicas de
comunicacgao aplicada no atendimento a fornecedores. ; 4.

organizagoes publicas e privadas. ;

1. Conceito de cadeia de suprimentos e seus autores: ; 1.1.
impactos das vendas e dos custos no lucro da cadeia. ; 1.2.
competicdo entre cadeias de suprimento. ; 1.3. fluxos logisticos
(informacgao, materiais/produtos, financeiro). ; 5. Processos de

suprimentos. ; 6. Estratégia competitiva através da cadeia de
suprimentos; ; 6.1. alinhamento estratégico; ; 6.2. cadeia de

4. Legislagao aplicada a contrato de compras e as contratagdes

nacionais e internacionais; ; 2.2. caracteristicas produtivas; ; 2.3.
técnicas e tecnologias aplicadas ao processo produtivo de bens e
servigos; ; 2.4. aspectos financeiros e econdomicos das empresas

modernas técnicas de negociagao e de fechamento de compra, em
funcao do tipo de negécio; ; 3.2. Aspectos praticos: ; 3.2.1. formas

equipamentos; ; 3.2.2. Servico aos clientes: disponibilizagao dos

Legislacao aplicada a contrato de compras e as contratagdes em

nacionais e internacionais; ; 2.2. caracteristicas produtivas; ; 2.3.
técnicas e tecnologias aplicadas ao processo produtivo de bens e
servigos; ; 2.4. aspectos financeiros e econémicos das empresas

modernas técnicas de negociagao e de fechamento de compra, em
fungao do tipo de negdcio; ; 3.2. Aspectos praticos: ; 3.2.1. formas

equipamentos; ; 3.2.2. Servigo aos clientes: disponibilizagao dos

Legislacao aplicada a contrato de compras e as contratacdes em

nacionais e internacionais; ; 2.2. caracteristicas produtivas; ; 2.3.
técnicas e tecnologias aplicadas ao processo produtivo de bens e
servicos; ; 2.4. aspectos financeiros e econémicos das empresas

modernas técnicas de negociagao e de fechamento de compra, em
funcédo do tipo de negdcio; ; 3.2. Aspectos praticos: ; 3.2.1. formas

equipamentos; ; 3.2.2. Servico aos clientes: disponibilizagao dos

Legislagao aplicada a contrato de compras e as contratagdes em

uma cadeia de suprimentos: ; 5.1. ciclo de pedido ao cliente; ; 5.2.
ciclo de reabastecimento; ; 5.3. ciclo de fabricagao; ; 5.4. ciclo de

Procedimentos Didaticos

Apresentagao das bases
tecnolégicas e introdugao
ao componente. Aula
expositiva dialogada com
auxilio de recursos audio
visuais e lousa para
contextualizacao.

Aula expositiva
dialogada com auxilio de
recursos audio visuais e
lousa para
contextualizagao.

Aula expositiva
dialogada com auxilio de
recursos audio visuais e
lousa para
contextualizagao. Estudo
de Caso. Pesquisa e
atividade pratica de
compras no laboratério de
informatica.

SEMANA DE PROVAS:
AVALIAGAO ESCRITA.

EXPOTEC 2017:
PALESTRAS E
EXPOSICOES.

Devolutiva da avaliacao e
debate das questoes.

Aula expositiva
dialogada com auxilio de
recursos audio visuais e
lousa para
contextualizagao. Estudo
de Caso.

De

24/0717

31/07/17

21/08/17

18/09/17

25/09/17

02/10/17

09/10/17

24/07/17

14/08/17

11/09/17

18/09/17

25/09/17

02/10/17

16/10/17




4.3 Utilizar a relagao entre o mercado,
a rede de distribuigcdo, o processo de
producao a atividade de compra como
elemento que permita agregar valor ao
produto. ; 4.4. Listar resultados das
estratégias de compras, vendas,
producao e distribuicdo com a cadeia
de suprimentos. ; 4.5. Acompanhar o
desempenho do ciclo da cadeia com
foco no cliente.;

4.3 Utilizar a relagao entre o mercado,
a rede de distribuigao, o processo de
producéo a atividade de compra como
elemento que permita agregar valor ao
produto. ; 4.4. Listar resultados das
estratégias de compras, vendas,
producao e distribuicdo com a cadeia
de suprimentos. ; 4.5. Acompanhar o
desempenho do ciclo da cadeia com
foco no cliente.;

4.2, Distinguir as estratégias

competitivas da cadeia de suprimentos.

; 4.3 Utilizar a relagao entre o mercado,
a rede de distribuicdo, o processo de
producao a atividade de compra como
elemento que permita agregar valor ao
produto. ; 4.4. Listar resultados das
estratégias de compras, vendas,
producao e distribuicdo com a cadeia
de suprimentos. ; 4.5. Acompanhar o
desempenho do ciclo da cadeia com
foco no cliente.;

4.2. Distinguir as estratégias

competitivas da cadeia de suprimentos.

; 4.3 Utilizar a relagao entre o mercado,
a rede de distribuicédo, o processo de
producéao a atividade de compra como
elemento que permita agregar valor ao
produto. ; 4.4. Listar resultados das
estratégias de compras, vendas,
producao e distribuicdo com a cadeia
de suprimentos. ; 4.5. Acompanhar o
desempenho do ciclo da cadeia com
foco no cliente.;

suprimentos eficiente x cadeia de suprimentos responsiva; ; 6.3.
estagios de integragao até atingir o SCM (supply chain
management). ; 7. Fatores que influenciam no relacionamento da
cadeia de suprimentos: ; 7.1. poder de negociagao na cadeia. ;

7. Fatores que influenciam no relacionamento da cadeia de
suprimentos: ; 7.1. poder de negociagao na cadeia. ; 8. Estratégia

da Cadeia de suprimentos: ; 8.1. responsividade x eficiéncia; ; 8.2.

fatores-chaves e a estrutura de tomada de decises na cadeia de
suprimentos. ; 9. Nivel de Servigo: ; 9.1. prestacao de servigco
basico; ; 9.2. pedido perfeito e fatores que o afetam.;

7. Fatores que influenciam no relacionamento da cadeia de
suprimentos: ; 7.1. poder de negociagao na cadeia. ; 8. Estratégia

da Cadeia de suprimentos: ; 8.1. responsividade x eficiéncia; ; 8.2.

fatores-chaves e a estrutura de tomada de decisdes na cadeia de
suprimentos. ; 9. Nivel de Servigo: ; 9.1. prestagao de servigo
basico; ; 9.2. pedido perfeito e fatores que o afetam.;

1. Conceito de cadeia de suprimentos e seus autores: ; 1.1.
impactos das vendas e dos custos no lucro da cadeia. ; 1.2.
competicdo entre cadeias de suprimento. ; 1.3. fluxos logisticos
(informacéo, materiais/produtos, financeiro). ; 5. Processos de

uma cadeia de suprimentos: ; 5.1. ciclo de pedido ao cliente; ; 5.2.

ciclo de reabastecimento; ; 5.3. ciclo de fabricagao; ; 5.4. ciclo de
suprimentos. ; 6. Estratégia competitiva através da cadeia de
suprimentos; ; 6.1. alinhamento estratégico; ; 6.2. cadeia de
suprimentos eficiente x cadeia de suprimentos responsiva; ; 6.3.
estagios de integragao até atingir o SCM (supply chain
management). ; 7. Fatores que influenciam no relacionamento da
cadeia de suprimentos: ; 7.1. poder de negociagao na cadeia. ; 8.
Estratégia da Cadeia de suprimentos: ; 8.1. responsividade x
eficiéncia; ; 8.2. fatores-chaves e a estrutura de tomada de
decisdes na cadeia de suprimentos. ; 9. Nivel de Servigo: ; 9.1.
prestagao de servigo basico; ; 9.2. pedido perfeito e fatores que o
afetam.;

1. Conceito de cadeia de suprimentos e seus autores: ; 1.1.
impactos das vendas e dos custos no lucro da cadeia. ; 1.2.
competicdo entre cadeias de suprimento. ; 1.3. fluxos logisticos
(informacgao, materiais/produtos, financeiro). ; 2. Técnicas de
pesquisa de mercado: ; 5. Processos de uma cadeia de
suprimentos: ; 5.1. ciclo de pedido ao cliente; ; 5.2. ciclo de
reabastecimento; ; 5.3. ciclo de fabricagao; ; 5.4. ciclo de
suprimentos. ; 6. Estratégia competitiva através da cadeia de
suprimentos; ; 6.1. alinhamento estratégico; ; 6.2. cadeia de
suprimentos eficiente x cadeia de suprimentos responsiva; ; 6.3.
estagios de integracao até atingir o SCM (supply chain
management). ; 7. Fatores que influenciam no relacionamento da
cadeia de suprimentos: ; 7.1. poder de negociagao na cadeia. ; 8.
Estratégia da Cadeia de suprimentos: ; 8.1. responsividade x
eficiéncia; ; 8.2. fatores-chaves e a estrutura de tomada de
decisdes na cadeia de suprimentos. ; 9. Nivel de Servigo: ; 9.1.
prestacao de servigo basico; ; 9.2. pedido perfeito e fatores que o
afetam.;

Aula expositiva
dialogada com auxilio de
recursos audio visuais e
lousa para
contextualizagcao. Estudo
de Caso. Pesquisae e
desenvolvimento
atividade no laboratério
de informatica para
apresentacgao.

23/10/117

Seminario:

Apresentagdes. 06/11/17

SEMANA DE PROVAS:

Avaliagdo Escrita 2711117

Devolutiva da avaliagao e

debate das questées 04112117

Encerramento do
componente e feedback
do conteudo.

111217

30/10/17

13M11/17

2711117

04/12/17

18/12/17

IV - Plano de Avaliagdo de Competéncias

Competéncias

1. Analisar os diversos tipos de
fornecedores quanto as suas
caracteristicas produtivas, técnicas,
tecnologicas e econémicas, no
mercado nacional ou internacional.

2. Considerar as modernas técnicas
de aproximacgao, desenvolvimento e
comprometimento de fornecedores de
acordo com politica organizacional.

3. Reconhecer operagoes,
negociacgoes e processos envolvidos
na gestédo da cadeia de suprimentos.

4. Relacionar impactos dos fatores
logisticos e seus desdobramentos para
a sua cadeia de suprimentos.

Instrumento(s) e Procedimentos de Avaliagcdo Critérios de Desempenho Evidéncias de Desempenho

O aluno devera participar das aulas,
debatendo as matérias tratadas e

Argumentacéao
Consistente ;
Avaliacao Escrita ; Estudo de Caso ;
Observacao Direta ; Participagdo em Aula ;
Trabalho/Pesquisa ;

Pertinéncia das
Informagoes ;

Relacionamento de

Conceitos ;

Argumentagao
Consistente ;
Avaliacao Escrita ; Estudo de Caso ;
Observacao Direta ; Participagdao em Aula ;
Trabalho/Pesquisa ;

Pertinéncia das
Informagoes ;

Relacionamento de

Conceitos ;

Argumentacao
Consistente ;
Avaliacao Escrita ; Estudo de Caso ;

Observacao Direta ; Participagdo em Aula ; Pertinéncia das

Trabalho/Pesquisa ; Informacées ;
Relacionamento de
Conceitos ;
Avaliacao Escrita ; Estudo de Caso ; Argumentagao

Observagao Direta ; Participagdo em Aula ;
Trabalho/Pesquisa ;

Consistente ;

Coeréncia/Coeséo ;

Coeréncia/Coesao ;

Coeréncia/Coesio ;

Coeréncia/Coesao ;

participando das atividades em sala
de aula. Permanecer no ambiente

atento e atender aos critérios de

avaliagao. Minimo de 75% de
frequéncia nas aulas.

desempenho nas atividades de

O aluno devera participar das aulas,
debatendo as matérias tratadas e

participando das atividades em sala
de aula. Permanecer no ambiente

atento e atender aos critérios de

avaliagdo. Minimo de 75% de
frequéncia nas aulas.

desempenho nas atividades de

O aluno devera participar das aulas,
debatendo as matérias tratadas e

participando das atividades em sala
de aula. Permanecer no ambiente

atento e atender aos critérios de

avaliagao. Minimo de 75% de
frequéncia nas aulas.

desempenho nas atividades de

O aluno devera participar das aulas,
debatendo as matérias tratadas e

participando das atividades em sala




Pertinéncia das de aula. Permanecer no ambiente

Informacgées ; atento e atender aos critérios de
Relacionamento de desempenho nas atividades de
Conceitos ; avaliagao. Minimo de 75% de

frequéncia nas aulas.

V — Plano de atividades docentes

Atividade Previstas

Projetos e Agdes
voltados a
reducao da

Evaséao Escolar

Atendimento a alunos por
meio de agoes e/ou projetos
voltados a superagao de
defasagens de aprendizado
ou em processo de

Preparo e correcao
de avaliagées

Preparo de
material didatico

Participagdo em
reuniées com
Coordenador de
Curso e/ou previstas
em Calendario

Progressao Parcial Escolar

Julho Monitoria Monitoria reunido de area
Agosto Monitoria Monitoria
Setembro Monitoria Monitoria semana de provas reuniao de area
Outubro Monitoria Monitoria
Novembro Monitoria Monitoria semana de provas
Dezembro Monitoria Monitoria reunido de area

VI — Material de Apoio Didatico para Aluno (inclusive bibliografia)

BERTAGLIA, PAULO ROBERTO. Logistica e gerenciamento da cadeia de abastecimento. Editora Saraiva, 2003

VIl - Propostas de Integracao e/ou Interdisciplinares e/ou Atividades Extra
Atividade Extra

Propostas de Integragéo e/ou Interdisciplinares
PROJETO INTERDISCIPLINAR COM O 2°TLN, LINHA DE PRODUGAO DAS TARTARUGAS COM DOCES PARA CRIANGAS CARENTES.

VIl — Estratégias de Recuperagao Continua (para alunos com baixo rendimento/dificuldades de aprendizagem)

Serao apresentadas atividades extras em sala de aula, conforme a necessidades apresentadas para cada aluno, tais como: * Leituras sobre a base
tecnolégica em que o aluno apresentar dificuldades. ¢ Atividades extras na ferramenta de desenvolvimento * Seminarios e pesquisas de modo que
alcancem os obj

IX — Identificagao:

Nome do Professor IGOR SALA DE FIGUEIREDO ;

Assinatura Data 13/08/2017

X — Parecer do Coordenador de Curso:

DE ACORDO COM PLANO DE CURSO

Nome do Coordenador:

Assinatura: Data: 13/08/17

Data e ciéncia do Coordenador Pedagégico

Xl - Replanejamento

Data Descrigéo

O cronograma, atividades e métodos aplicados em sala de aula poderao ser alterados conforme a necessidade e o andamento das

LA atividades durante o semestre letivo. Visitas e Palestras Técnicas. Atividades sociais. Atividade Cultural.
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